Het fundraisingteam van Don Bosco
Buizingen in opbouw.
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Met Farocompagnie geven we graag workshops. Altijd
spannend om nieuwe teams of groepen te inspireren. Een
boeiende workshop in januari was er eentje over
fundraising. Proberen om in drie uur tijd af te ronden met
aanzetten voor een fundraisingplan, veel praktische tips en
de bouwstenen  voor het opstarten van een
fundraisingteam. Op dat moment neem je de rol op van
katalysator. Soms werkt dat en soms was het fijn maar
stopt het na de vorming. Naast deze vorm van aanbod doe
ik ook procesbegeleiding die loopt over meerdere
overlegmomenten. Ideaal is een maandelijks tempo. Dit jaar
begeleid ik Shantum. Johanna en Bert zijn de bezielers van
een sterk aanbod rond massage, vrouwencirkels,
ademsessies, koppelretreats en nog zoveel meer. Ze doen
het zeer gedreven, integer en alles wat ze aanbieden heeft
een hoge kwaliteit en professionaliteit. De uitdaging voor
dit werkjaar is uittesten of ze het economisch zelfdragend
kunnen uitrollen. We hebben alle stappen doorlopen.
Beginnend bij de droom of missie. Helderheid scheppen
rond het aanbod en vooral de communicatie en marketing
stroomlijnen. Mijn rol was: vertrouwen opbouwen, de juiste
vragen stellen en de planmatige aanpak stimuleren. Ook
het bewaken dat minstens 10 % van de werktijd naar
marketing ging met de focus op het zoeken naar nieuwe
cliénten. Dit heeft zicht vertaald in een nieuwe website,
actieve socials, af en toe brandingactiviteiten en het
uitrollen van een nieuwsbrief. Het is boeiend om te zien hoe
snel ze tips hebben opgepakt en omgezet in actie. Tegelijk
blijft marketing voor hen niet eenvoudig. Het is heel veel
proberen en ook mislukken. Het is leren uit wat niet lukt.
Falen is de weg naar succes. En in dit steeds weer bijsturen
komen ze dichter bij wat wel werkt. Je moet massief actie
ondernemen. Je merkt dat door deze aanpak het bedrijfjie
groeit en zijn weg zoekt. Het zal goed komen. Bekijk zeker
eens hun vernieuwde website.

Bezoek www.t-wave.be en volg onze gratis opleiding
vrijwilligerscoach in 20 stappen.

Bekijk stap 15: Fundraising. Klik hier en scrol naar stap 15.
In dit leerfragment word je als vrijwilligerscoach
uitgenodigd om het thema fundraising mee te nemen in je
aanpak. Het is hierbij belangrijk om scherp te krijgen waar
je middelen voor nodig hebt, een goede fundraisingmix
samen te stellen en een vrijwiligersteam te bouwen dat je

ﬁ@\ hierin wil bijstaan.


https://ademrelaxfocus.be/
http://www.t-wave.be/
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http://www.farocompagnie.be/
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